
 BDC  • La promotion de l’offre

Acheter - Commercialiser 

Achats - Commerce

ACTIVITÉS

En fonction des différents contextes et/ou organisations des entreprises, les missions ou activités du

titulaire portent sur :

Cette activité consiste à mettre en avant l’ensemble des produits disponibles à la vente pour cela le

vendeur doit connaitre les caractéristiques techniques des produits proposés afin d’assurer un échange

de qualité avec les clients et assurer un conseil adapté.

Les informations recueillies auprès des clients lui permettent de mettre à jour ou renseigner la base de

données de gestion de la relation clients, de rendre compte et de mutualiser les informations utiles à

l’ensemble de l’équipe commerciale.

COMPÉTENCES

Promouvoir l’offre de fournitures industrielles

Communiquer et rendre compte d’une activité de vente

https://www.observatoire-metallurgie.fr/certifications/acheter-commercialiser/la-promotion-de-loffre


> Les interlocuteurs

L’UIMM territoriale la plus proche

Représentant des salariés

Directement en entreprise

Conseiller d’orientation

Conseiller en évolution profesionnelle : Pôle
emploi, APEC…

> Identification

N° Cert. : (CQPM 0157)
État : Active

> Dispositif d’accès

Qui peut accéder à la certification ?
Jeunes et adultes

Salarié(e)s

Intérimaires

Demandeurs d’emploi

Comment accéder à la certification ?

Par la formation
Plan de développement des compétences

Par la Validation des Acquis de l’Expérience
Période de Professionnalisation

Plan de formation

CPF

Congé VAE


